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1. Considerati ca firmele captive - parte dintr-un grup de producatori - sunt

avantajate sau dezavantajate si de ce, in comparatie cu cele independente

sau cu cele afiliate unui grup financiar.

Porsche Finance Group are
avantajul de a fi parte a unui grup
international cu peste 40 de ani
de experienta in domeniul
finantarii, cu acces la resurse
financiare solide. n plus,

continuam sa utilizam ca si pana

acum aceleasi criterii de evaluare
stabilite individual pentru a determina bonitatea clientilor. Acest lucru reduce

riscurile atat pentru noi, ca institutie financiara, cat si pentru clientii nostri.

. Intentionati sa reduceti costurile in 20097 Cum?

Scaderea pietei auto ne afecteza pe toti. Analizam cu atentie toate costurile
si vom lua in calcul toate optiunile pentru a optimiza costurilor astfel incat sa
ne atingem obiectivele pentru 2009.

Datorita activitatii specifice nu suntem fortati s& modificam radical planul de

afaceri. Am detinut dintotdeauna resurse proprii, aga incat in prezent nu

avem cheltuieli legate de rata dobanzii sau penalitati. Nu suntem expusi



unui grad semnificativ de risc intrucat criteriile pe care le folosim pentru a

stabili bonitatea unui client sunt foarte clare.

Planificati sa dezvoltati o noua linie de afaceri anul acesta?

Afacerea noastra este orientatd 100% spre industria auto; finantam exclusiv
marcile concernului Porsche. Fiind o companie captiva, avem posibilitatrea

de a ne adapta ofertele in functie de cele ale partenerilor nostri de afaceri.

Referindu-ne la viitor, considerati cad pe segmental auto serviciile vor fi din
ce In ce mai importante, cum este finantarea? In acest context, va inlocui

leasingul operational, leasingul financiar?

Serviciile sunt si vor fi intotdeauna importante in industria finantarii auto. De
fapt, asta si oferim: servicii financiare integrate, sub conceptul “one-stop
shop.” Astfel, clientii pot rezolva toate aspectele legate de achizitionarea
unei magini (cumparare, finantare, asigurare, etc) cu o singura vizita la
dealerii nostri. Ca dovada a importantei acestora, am completat gama de
servicii financiare integrate anul trecut, prin lansarea celei de-a cincea
companie a grupului: Porsche Asigurari. In doar sase luni, aceasta a ajuns
sa detina 3% din portofoliul grupului. Leasingul financiar este un produs
matur pe care il oferim de 10 pe piata din Romania, atat persoanelor fizice
cat si companiilor. Reprezinta in continuare produsul principal in portofoliul
Porsche Finance Group, cu o cota de 80%.

Porsche Bank a crescut cu 78% anul trecut, dupa numarul contractelor noi
pentru creditele auto si, bazandu-ne pe aceasta cifra, ne asteptam ca
produsul sa obtina o cota importanta in portofoliul grupului. Anul acesta,
datorita programului REMAT, preconizam o crestere importanta a creditului
auto.

Un alt produs pe care ne bazam anul acesta este leasingul operational.

Acesta se adreseaza persoanelor juridice, fiind o solutie viabild, in special in



vremuri ca acestea, cand lichiditatea este mai importanta si investitiile
majore sunt amanate. in plus, optand si pentru un contract de mentenanta,
companiile se pot concentra asupra activitatii lor gi nu asupra administrarii
flotei.

Cum va fi influentata industria leasingului de legislatia fiscala?

Prin aceasta noua lege costurile asociate flotelor vor creste pentru
companii. Acestea se vor gandi de doua ori inainte de a achizitiona o
masina noua. Acest lucru se traduce printr-un impact negativ suplimentar
asupra pietei auto, deja cu probleme, si implicit asupra dezvoltarii activitatii
noastre.



